
保利威私域直播平台营销互动能⼒介绍

保利威私域直播平台内置50+营销互动功能，通过多种奖励机制、激励⼿段让观众参与进来，边看直播间边

下单商品，提⾼直播间⼈⽓和热度，⾼效促进订单转化。

1、营销互动⼊⼝

注册/登录保利威管理后台，在「管理后台-直播频道-营销互动」即可查看所有的营销互动功能。

2、如何操作使⽤？

以保利威商品库功能为例：

进⼊保利威官⽹的帮助中⼼，搜索“商品库”，选择“直播”-“产品⽂档”，即可查看商品库的功能使⽤。



3、营销互动常⻅功能

「直播裂变」：邀请榜、邀请有礼、邀请推⼴、邀请海报

「直播邀约」：微信分享、直播预约、短信提醒、公众号提醒、报名观看

「任务奖励」：签到奖励、答题奖励、观看时⻓奖励

「直播红包」：红包⾬、答题红包、⼝令红包、普通红包

「直播抽奖」：评论抽奖、邀请抽奖、问卷抽奖、观看时⻓抽奖、答题抽奖、九宫格抽奖、⼤转盘抽奖、⽆条

件抽奖

「⽤户打赏」：现⾦打赏、礼物打赏

「直播聊天室」：消息上墙、消息特效

「其他互动」：话题PK、直播连⻨、投票活动

① 直播抽奖 -「邀请好友抽奖」

在直播时，商家可以引导观众邀请好友即可参与抽奖，吸引更多观众参与和宣传直播，将直播氛围活跃起

来。



② 任务奖励 -「观看时⻓奖励」

通过设置观看时⻓奖励机制，让观众⻓时间停留在直播间，当观众完成相应的观看任务后即可领取奖励，从

⽽提⾼观众对直播内容的参与度。



③ 商品管理 -「商品库」

保利威私域直播平台提供”0佣⾦“私域商品库，在直播间内嵌商城，⽀持商品上下架管理、编辑商品详情⻚，

配合主播推送商品、排序等。

④商品营销 -「商品推送」

助播在后台可设置商品⼤、⼩卡⽚推送，给观众呈现商品信息，配合主播进⾏专业的商品讲解的同时，积极

引导观众下单转化。




